
 

工具機產業 B2B 數位行銷 12 小時實戰班 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

數位時代，透過完整的「內容行銷」能提升曝光、流

量、排名及轉換率，於推銷產品前就提供「能解決讀

者的問題」的內容，讓優化的網路內容，提高內容被

搜尋引擎(SEO)發現的機會。社群媒體與搜尋結果是

一個以優質內容為中心的整體策略的兩個面向。以實

體行銷為主的工具機產業，在疫情影響之下加速產品

行銷數位化，透過數位行銷系列課程，以更低的宣傳

成本達到更有效的銷售，並有效率地找到目標客群。 

●招生人數: 即日起至8/31(二)或額滿25人為止。 

●課程費用: 6,000 元/人，TMBA 會員免費(限 2 名/家)   

(免費參與之會員需繳交課程保證金 2,000 元/人，需全程參與課

程，將於課後 5 日內退還。) 

●報名方式:一律採線上報名 

◆報名連結: https://reurl.cc/zeVANa 
 

 

 

 【繳費方式】ATM轉帳或銀行匯款，收到繳費通知後，請於開課前7日內完成繳費，請洽本會窗口。 

【退費標準】學員於開訓前退訓者，退還所繳訓練費用之七成；受訓未逾全期三分之一而退訓者， 

            退還所繳訓練費用之半數；受訓逾全期三分之一而退訓者，不退費。 

 》》招生對象 

 工具機產業從事海外拓銷有興 
趣進行數位行銷之公司員工皆
可報名參加。 

 》》開課時間 08:30-15:30 

梯次一: 9/16(四)、9/24 (五) 

梯次二: 9/30(四)、10/7(四) 

 》》上課地點 

台中世界貿易中心 203 教室 

(台中市西屯區天保街 60 號) 

 》》執行單位 

TMBA 台灣工具機暨零組件工業

同業公會 

 》》聯絡窗口-陳俞文小姐 

   TEL: 04-23507586  

   Email: elly@tmba.org.tw 

 

 

為什麼該開始進行內容行銷？ 

https://reurl.cc/zeVANa


 

 

●課程內容 (每個課程主題 2 小時，共 12 小時) 

 

全程參與課程之本會會員將可獲得價值6萬元的“內容行

銷”輔導：英文文案修潤或影片腳本規劃&剪輯輔導、 

工具機數位行銷平台上架及宣傳、社群行銷廣告輔導等。 

(註：輔導申請限制-廠商不得重複申請該計畫項下其他公會辦理之數位行銷輔導) 

 

【貼心提醒】 

為確保您的上課權益，報名後若未收到任何回覆，敬請來電洽詢方完成報名。

為配合講師時間或臨時突發事件，主辦單位有調整日期或更換講師之權利。 

本課程為國際貿易局輔導計畫，受訓學員上課須簽到、下課須簽退。   

課 程 主  題 課  程  內  容 講  師  介  紹 

工具機產業網站 

內容規劃實例解析 

◆定義企業商業模式，找到您對的客戶 

◆做好網站內容，讓 Google 一下都能找到您 

◆實例介紹 

GTMC 

王士豪 行銷長 

網路 SEO 優化運用 

◆SEO 的基本概念 

◆網站內容跟 SEO 的關係 

◆運用工具檢核 SEO 

◆如何做好 SEO 

GTMC 

柯美如 總經理 

B2B 

社群行銷&文案撰寫 

大解析 

◆網路行銷.社群行銷.內容行銷等基本觀念。 

◆網路及社群行銷管道介紹，包含：facebook、 IG、  

Line@、部落格、Youtube、LinkedIn、電子報等

不同管道的定位及如何應用在 B2B 的行銷中。  

◆ B2B 行銷高轉換率的文案撰寫心法。 

明淳說 

蔡明淳 

自媒體影音拍攝技術 

◆整機、零組件如何用手機拍出好影片 

◆剪輯及後製自己來 

◆實例介紹 

GTMC 

張家琇 企劃 

B2B 

不可不知的 

社群行銷方法 

◆ B2B 數位行銷趨勢分享 

◆數位行銷漏斗介紹 

◆疫情下，B2B 該如何開始做數位行銷 

◆ adHubB2B 精彩案例分享 

經緯廣告 

Joanna Li 

數位廣告規劃實務 

◆SEM 的基本概念 

◆B2B 產業如何運用 SEM 提升品質指名度 

◆SEM 的檢核與成效追蹤 

GTMC 

鄭錦鴻 總監 


